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Imprese esportatrici,
investimenti green
contro il caro guerra

Le strategie. Secondo un’indagine Sace-Centro Studi Tagliacarne, le aziende
aperte all'export spingono sulla transizione energetica come risposta al conflitto

Per chi vuole esportare
le destinazioni migliori
sono Spagna,

Usa, Germania,

Belgio e Olanda
Celestina Dominelli
ROMA

Il rally dei prezzi delle materie prime,
partito gia in fase di ripresa econo-
mica dopo la crisi innescata dal Co-
vid 19 i cui effetti sono poi stati am-
plificati dal conflitto russo-ucraino,
harésoancora piu evidente la neces-
sita di accelerare sulla transizione
energetica ed ecologica. Con le im-
prese esportatrici che hanno dimo-
strato maggiore reattivita nel fron-
teggiare il problema investendosulla
sostenibilita ambientale.

E questalafotografiascattatada
urvindagine che Sace ha commissio-
nato al Centro Studj Tagliacarne-
Unioncamere e che e contenuta nel-
I'ultimo Rapporto Export firmato
dal gruppo guidato da Alessandra
Ricci. L’analisi ¢ stata elaborata su
un campione statisticamente rap-
presentativo di 3mila imprese mani-
fatturiere con un numero di addetti
tras e 499 in modo da studiare le di-
mensioni e i tratti caratteristici del-
I'impatto del conflitto sulle imprese
italiane, distinguendo le aziende
esportatricianche in base al grado di
apertura internazionale.

Lalevadell'impegno green

Dall'istantanea emerge cosi che le
imprese pil1attive sui mercatioltre-
confine sono quelle che hanno effet-
tuato pilt investimenti in processie/
oprodotti amaggior risparmio ener-
geticoe/oaminorimpatto ambien-
tale per rispondere all’laumento dei
prezzi delle materie prime ed ener-
getiche (il14% trale aziende esporta-
trici controil 7% traquelle nonimpe-
gnate all’estero). Elareattivita, certi-
fica'indagine, aumenta al crescere
dell’apertura internazionale: all'in-
terno delle imprese che vendonoal-
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Testero, tale quota passadal 10% nel
caso di quelle conunbasso grado di
esposizione sui mercati internazio-
nali al 21% di quelle pili esposte.

La stessa maggiore propensione
per gli investimenti green, si ri-
scontra poi anche rispetto al secon-
do shock, quello collegato al con-
flitto russo-ucraino: trale aziende
che dichiarano di subire I'effetto re-
lativo all’aumento dei prezzi(mate-
rie prime ed energia), il 18% delle
imprese esportatrici ha in pro-
gramma di investire nel green nel
triennio 2022-2024 proprio perri-
spondere al peso deirincari contro
il pitridotto 10% delle aziende non
esportatrici. Una reattivita che
sembra poi trovare un importante
supporto anche nel Pnrr per almeno
due ragioni. Sono propriole impre-
se orientate all’export ad attivarsi
maggiormente sui progetti del Re-
covery Plan: il 21% di esse si ¢ gia at-
tivato (a fronte dell'i% di quelle pitt
focalizzate sul mercato domestico)
eil18% haintenzione di muoversi.

Lo sprint sulla diversificazione

C’époiunaltrodatochesiosservaal
crescere della propensione all’export
(Pexport intensity, definita come
rapporto tra fatturato estero e totale
fatturato): ad aumentare, infatti, &
anche la spinta a diversificare i forni-
toriesteri, mentre diminuisce quella
afavore dei fornitori italiani. Come

dire che l’apertura internazionale-

spinge sempre le imprese aguardare
al diladei confini nazionalieacerca-
re in altri mercati internazionali le
soluzioni pilt vantaggiose e funzio-
nali ai fabbisogni dell’azienda. Se,
dunque, si confrontano le imprese
con una bassa export intensity con
quelle caratterizzate, invece, da
un’elevata esposizione oltreconfine,
laquotadiaziendechedichiaranola
necessita di diversificare i fornitori,
privilegiando quelliesteri, sale dal 2%
al 6%, mentrela percentuale di quelle
che propendono per fornitori italiani

scende dal 10% al 6 per cento.

Tale tendenza si inserisce all'in-
terno di un fenomeno nuovo e piu
ampio, il cosiddetto “friend-shoring”
che si é andato sviluppando nella
narrativa a seguito della guerra tra
Russia e Ucraina e che consiste nel-
I'identificare i fornitori in geografie
con cui si evidenzia una maggiore
condivisione di norme e valori.

Gli sbocchi pili promettenti

Ma quali sonole geografie che offro-
no maggiori opportunita, anche ri-
spetto alla necessita di diversificare
le catene di fornitura post conflitto?
Larispostaarriva da due indicatori
costantemente aggiornati dalla Sace
e calcolati per 194 Paesiche, con una
scala da 1 a 10, forniscono alle im-
prese italiane una bussola utile per
individuare i migliori mercati dove
investire ed esportare. _

Secondoil primo “termometro”,
che identifica le destinazioni piu
promettenti per le esportazioni
(VExport Opportunity Index), al pri-
mo posto figura la Spagna, che mi-
glioralasua posizionein classifica,
seguita da Stati Uniti, Germania,
Belgio e Paesi Bassi.

Mentre, sul fronte degli investi-
menti (I'Investment Opportunity
Index), sono gli Usa a conquistare il
primato e a confermarsi il punto di
riferimento principale perunastra-
tegia di sviluppo internazionale. Al-
leloro spalle, si piazzano poila Spa-
gna, il Canada, il Vietnam e la Re-
pubblica Ceca.
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L'export nel 2023

E 'ammontare che raggiungera
I'export italiano nel 2023 con
una quota di mercato che si
manterra pressoché invariata,
a quota 2,7 per cento. Rispetto
al 2022, lacrescita delle
esportazioniitaliane sara del
5%, mentre I'export di beni
aumentera quest'anno del
10,3 per cento: un progresso a
doppia cifra spintoin larga
parte dal fattore prezzo, pil
che dal volume (+2,6%).
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Le esportazioni di servizi
E il valore raggiunto
quest’anno dall’export di
servizi che registrera un
aumento del 19,9% (a fronte
del +15,6% fatto segnare nel
2021). Il buon andamento
proseguira anche il prossimo
anno a un ritmo del 9,8% - che
permettera di superareilivelli
del 2019 - e nel biennio
successivo (+4,4% in media
I'anno) quando tocchera i 124
miliardi di euro.
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INVESTIMENTI, PRIMATO USA
Sul fronte degli investimenti secondo
l'indicatore costantemente aggiorna-

conquistare il primato e a confermar-
siil punto di riferimento principale
per una strategia di sviluppo interna-

to da Sace, il gruppo guidato da
Alessandra Ricci (foto), sono gl

zionale. Seguiti da Spagna, Canada,
Vietnam e Repubblica Ceca.
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Gli effetti del conflitto. Gli esportatori spingono sulla sostenibilitd ambientale
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