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YE6 rileva il Centro Studi Tagliacarne per Sace: quasi il 40% punta sulle risorse del Pnp#'s

Il conflitto gravasu chifaexport

Le maggioridifficolta derivano da energia e materie prime

DI TANCREDI CERNE

sportatrici, di grandi di-

mensioni e attive nei

comparti alimentare,

moda e arredamento. E
I'identikit delle imprese italiane
che stanno risentendo pit di al-
tre dei contraccolpi della crisi
energetica e delle tensioni geopo-
litiche. A generare le maggiori
difficolta, per quasi la totalita
delle imprese esportatrici (90%),
Paumento dei prezzi delle mate-
rie prime e dellenergia, un pro-
blema sentito in misura pariteti-
caanche dallerealta imprendito-
riali che non vendono oltre confi-
ne. Per sostenere la propria com-
petitivita, intanto, il 21% delle
aziende dedite all’export si & gia
attivato per utilizzare le risorse
del Pnrr (contro I'11% di quelle
che si limitano al mercato inter-
no italiano). E il quadro emerso
da una indagine condotta dal
Centro Studi Tagliacarne per Sa-
ce, analizzando un campione di
3.000 imprese manifatturiere
con un numero di addetti inferio-
re a 500 unita. «<Dopo un 2020 se-
gnato dallemergenza pandemi-
ca, lo scorso anno si era chiuso
sotto 1 migliori auspici, all'inse-
gna della ripartenza dell’econo-
mia globale», hanno spiegato Fi-
lippo Giansante e Alessan-
dra Ricei, rispettivamente pre-
sidente e ceo di Sace. «A inizio
2022 questo scenario & nuova-
mente cambiato e in maniera re-
pentina. Alle criticita connesse
alle catene globali del valore si &
aggiunto lo scoppio del conflitto
in Ucraina, con forti pressioni
sui prezzi e con diffusi impatti su-
gli equilibri geoeconomici mon-
diali. Tutto questo ha reso piti co-
stosa e rischiosa ogni attivita di
impresa, a partire dall’export.
Ma & proprio in questo contesto
didiscontinuita che & fondamen-
tale tenere la rotta, restare ben
ancorati alle nostre migliori
energie e punti di forza. E l'ex-
port, tratto distintivo dell’econo-
mia italiana, & senz’altro uno di
questi». Secondo P'analisi realiz-
zata da Sace, & emerso, intanto,
cheil 19% delle imprese esporta-
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trici sta subendo un pesante im-
patto derivante dal conflitto ri-
spetto al 14% evidenziato dalle
imprese non esportatrici, con ef-
fetti negativi che risultano tanto
maggiori quanto piu alto & il gra-
do di apertura internazionale.
All’interno del variegato scena-
rioitaliano, dunque, alcuni com-
parti sembrano soffrire pitdi al-
tri. Tra questi spicca 'industria
che risente pesantemente
dell’aumento dei prezzi di mate-
rie prime ed energia. Una situa-
zione che colpisce nove imprese
su dieci. Ma anche il 90% delle
aziende dei comparti della moda
e dell’arredamento ha dichiara-
to di subire 'aumento dei prezzi
dell’energia. Sul fronte dimen-
sionale, invece, in base alle rile-
vazioni del Centro Studi Taglia-
carne, sono le grandi imprese
(tra 250 e i 499 addetti), quelle
piu in difficolta per I'aumento
dei prezzi energetici (89% contro
84% delle piccole), anche acausa
deilivelli piti elevati di consumi.
Mentre Iapprovvigionamento
energetico preoccupa un’impre-
sa alimentare su cinque, quello
delle materie prime & un proble-
ma rilevante in particolare per
la filiera dell’auto (55%). Ma in
questo caso le grandi aziende
sembrano assorbire meglio 'im-
patto, potendo contare su una re-
te di subfornitura diversificata a
livello globale. «Le imprese
esportatrici sono le piti attrezza-
te a rispondere a questi tipi di
shock sia in termini di copertura
finanziaria che di commodity ri-
sk management», si legge nello
studio. Il 62% degli intervistati
ha fatto sapere di disporre di
strumenti per far fronte a possi-
bili scenari di crisi (contro il 54%
nel caso delle non esportatrici),
mentre il 56% ha quantificato le
possibili perdite in caso di inter-
ruzione della catena di fornitura
prevedendo strategie di contra-
sto». Ma esiste anche un elemen-
to di speranza in uno scenario
quantomeno cupo. «Finoraleim-
prese hanno manifestato resi-
lienza perché sonoriuscite a tra-
sferire sui prezzi di vendita alme-

no parte dell’'aumento dei prezzi
allimportazione», ha spiegato
Gaetano Fausto Esposito, di-
rettore del Centro Studi Taglia-
carne. «La diminuzione delle
quantita esportate, unita al ral-
lentamento del ritmo di crescita
del commercio mondiale, induco-
no perd a guardare con una certa
cautela alle prospettive future
delnostro export». Secondo’ana-
lisi di Sace, tuttavia, esistono al-
cuni mercati dove il nostro ex-
portsembradestinatoa mostrar-
siparticolarmente vivace. E que-
stoil caso, per esempio, di Dubai
all'indomani di Expo, negli Emi-
rati Arabi, o in Arabia Saudita.
Speranze arrivano anche dal
Messico e dalla Colombiadovele
impreseitaliane potranno coglie-
re opportunita di fornitura inte-
grandosi nelle catene di approv-
vigionamento in settori che van-
no dagli apparecchi elettrici ai
mezziditrasporto, dalla chimica
all’agroalimentare. Se in Asia le
potenzialita di mercato cinese si
mantengono alte nonostante un
contesto meno favorevole di pri-
ma, le esportazioni italiane po-
tranno beneficiare della nuova
crescita del tessuto industriale
del Vietnam, specialmente nel
tessileenellalavorazionedi cuo-
io e pelli. Mentre in India, oltre
ai settori interessati dai piani di
sviluppo infrastrutturale, le no-
stre vendite di beni intermedi,
come la chimica e la farmaceuti-
ca, sono destinate a godere del ra-
pido sviluppo di alcune indu-
strie locali nel food processing e
nella cura della persona. «<Nuo-
va Delhi rappresenta anche uno
dei mercati alternativi per il ri-
fornimento strategico di alcune
materie prime come argilla, ghi-
sa, ferro e acciaio», hanno sottoli-
neato da Sace. Tra i Paesi avan-
zati, gli Stati Uniti daranno ulte-
riore spinta alla transizione
energetica, da cui potranno deri-
vare opportunita per le imprese
operanti nei settori della mecca-
nica strumentale e degli appa-
recchi elettrici.
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Limpatto del conflitto

Quota di imprese esportatrici che subiscono un alto
impatto del conflitto russo-ucraino, secondo il grado
di export-extensive

(distribuzioni %)

MEDIA

EXPORT-EXTENSIVE

Fonte: Centro Studi Tagliacarne-Unioncamere, indagine 2022
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